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La familia sigue siendo en China una unidad social
basica que incluso parece fortalecerse con los cambios
mas recientes. Sin embargo, su transformacion estructu-
ral en todos los ambitos ha sido profunda y variada, a
pesar de la permanencia de ciertos rasgos tradicionales
que competen casi por entero al campo ideologico y que
no pueden desaparecer en pocos anos, o que vuelven a
aparecer en cualquier momento de relajamiento de la vi-
gilancia politica. Esto se ha logrado en parte por un pro-
ceso de desarrollo de la sociedad que implica industria-
lizacion, urbanizacion, aumento de la escolaridad y del
nivel de vida y por la recepcion de influencias externas
gracias a la apertura economica. Sin embargo, no hay
que olvidar que, en principio, fue un acto de voluntad
politica lo que provoco las mayores transformaciones. A
partir de 1949 el nuevo régimen emprendio reformas
que tuvieron una influencia directa sobre la estructura
familiar: la distinta distribucion de bienes lesioné el mo-
nopolio economico masculino y del jefe de familia; la lu-
cha contra el sistema de clanes y de los cultos religiosos
debilito las lealtades basadas en el parentesco; la pro-
clamacion, sostenida por leyes, de la igualdad entre los
sexos y entre las personas de distintas edades miné la
base de la jerarquia intrafamiliar. Es en esta ultima ins-
tancia de la jerarquia en donde esta aun presente la vie-
ja ideologia. La base jerarquica ha sido atacada desde
varios angulos, tanto en el ambito legal como en el ideo-
logico-educativo, y han sido bastante efectivas las cam-
panas destinadas a romper la cadena de autoridad basa-
da en la generacion y la edad. Sin embargo, no puede
decirse lo mismo de la eficacia de las campanas contra
la discriminacion sexual, probablemente porque para
ello hace falta una transformacion mas profunda de las
relaciones de género y poder, dificil de lograr en la ma-
yor parte de las sociedades.
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a cultura china esta dominada por la busqueda de la
Larmonia y el equilibrio. La esfera de las relaciones
sociales participa de este espiritu, y asi los principios
morales que gobiernan la vida social transforman la ac-
cion en estética. Y como de arte hablamos, la arquitec-
tura sera el punto de partida, metafora de la sociedad.

La casa tradicional china incorpora en su estructura
una serie de valores y practicas. La casa esta rodeada
por un muro, sin ventanas al exterior. Las calles ofrecen
la imagen de una ininterrumpida sucesion de tapias. Las
ciudades y pueblos estaban amurallados en su origen y
cerraban sus puertas al anochecer. La Gran Muralla Chi-
na trata de impedir la invasion de los barbaros del nor-
te. La familia, el pueblo, incluso el imperio, levantan
muros. Nos encontramos ante una sociedad dominada
por la inseguridad, cerrada en si misma, con un relevan-
te caracter autodefensivo. Las fronteras que marcan lo
interior/nosotros frente a lo exterior/ellos, materializa-
das en las paredes que impiden la mirada, que limitan el
contacto, son la guia de la construccion de las relacio-
nes sociales: neiwai youvie, «hay diferencias entre los de
dentro y los de fueran».
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La puerta principal de la vivienda no proporciona
un acceso directo al interior: una pared frontal obliga a
dar un giro hacia la izquierda o la derecha. La explica-
cion cultural es que asi se impide la entrada de fantas-
mas v malos espiritus, los cuales al encontrarse frente
a un obstaculo retroceden por el mismo camino que
han traido. También las esquinas del tejado, curvadas
hacia el cielo, tienen la misma finalidad de proteccion:
los espiritus son desviados de su trayectoria directa y
se van fuera siguiendo la ondulacién. La «maldad espi-
ritual» es rechazada por la carencia de las buenas ma-
neras, propias de la «bondad humana» que aconsejan
los rodeos, la representacion, las apariencias, para lo-
grar la armonia y el orden social. Se puede llegar a
cualquier lugar, pero sin prisas y no necesariamente si-
guiendo el camino mas corto. En la vida cotidiana hay
multiples obstaculos que se deben sortear utilizando
medios indirectos, sinuosos. De nada sirve «ir al gra-
no», «coger el toro por los cuernos», lo mejor es retro-
ceder, esperar una nueva oportunidad o buscar otro ca-
mino, lo que ejemplifica aquel movimiento del taiji
quan, cuando el brazo, después de asestar un golpe,
vuelve a la carga siguiendo otra trayectoria.

El ritual, la ceremonia, la etiqueta son una parte im-
prescindible del intercambio social. Cuando se descono-
ce o no se utiliza, sélo se consigue ser clasificado en la
categoria de bruto, inculto, maleducado, barbaro, peli-
groso. Hay que demostrar en todo momento que uno se
sabe comportar y se atiene a las formas y el decoro que
son el centro mismo del orden y la estabilidad social an-
te la ausencia de una ley universal. El camino, el medio,
la accion, es mas importante que el fin. Las maneras
como se hacen las cosas son mas valoradas socialmente
que las cosas que se quieran hacer. La moralidad pasa a
ser estética y la ética se convierte en arte. El ritual de
las relaciones, el tratar a cada uno teniendo en cuenta el
contexto, su posicion social y su posicion respecto a uno
mismo, proporciona la armonia necesaria en una socie-
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dad muy jerarquizada donde la intervencion del Estado
es minima.

Dentro de este espiritu de respeto hacia los demas,
se prefiere el uso de técnicas de insinuacion y persua-
sion en el trato social. La pintura y la poesia son meros
trazos sobre el vacio, que solicitan la intervencion de
aquel que mira o lee para que acabe la obra. La habili-
dad para insinuar, sugerir y persuadir impregna tam-
bién las relaciones humanas: se dice una minima parte
de lo que se piensa y se espera que el interlocutor adivi-
ne el resto. Los discursos de los lideres politicos en la
Republica Popular China son analizados minuciosamen-
te por los intelectuales en busca de indicios de lo que
hay detras de las palabras, de las repeticiones y omisio-
nes, del estilo y las citas. Los discursos, como la pintura
v la poesia, nunca son literales, sino meros indicios, sig-
nos, sugerencias, puntas de iceberg.

«Nunca se dice lo que se piensa, ni se hace lo que se
dice.» Este proverbio senala algunas claves de lo indi-
recto de la accion social. Lo importante es eludir el con-
flicto, y para lograrlo es necesario adoptar una actitud
conformista, sumisa y modesta respecto al lugar que se
ocupa y frente a la autoridad, aunque en el fondo se
piense lo contrario. La vida social china se contempla
desde fuera como un inmenso teatro lleno de actores
consumados que representan con esmero su papel. No
es suficiente decir la verdad, hay que decirla con tacto,
y esto, cuando se trata de temas delicados, exige unas
grandes dotes de oratoria. A menudo se habla de las
cosas sin nombrarlas, se usan metaforas, alusiones, insi-
nuaciones. Se pretende no herir la sensibilidad de nadie,
tener consideracion hacia los demas; en definitiva, vivir
en armonia con aquellos que estan cerca.

El orden y la estabilidad social no los proporciona la
ley. El sistema legal tradicional de China es un sistema
de deberes, no de derechos. Al poner el énfasis en los
deberes, la ley depende de la moralidad y todo acto in-
moral es tratado como una ofensa penal. El gobierno



68 Joaquin Beltran Antolin

ideal consiste en la practica de la virtud por parte del
gobernante y en la inculcacion de buenas maneras en el
pueblo. No hacen falta leyes, sino etiqueta. La ley formal
y universal estd de mds en una sociedad dominada por
los '\finculos del cara a cara, donde el proceso de sociali-
zacion consiste en hacer «naturales» las obligaciones y
privilegios de cada uno.

En China existe un gran interés por la construccién
de las relaciones sociales, hasta el punto de haberse de-
sarrollado un verdadero arte del intercambio social. In-
cluso se ha acufiado una nueva ciencia, la quanxixue, que
trata de desentranar las técnicas de su establecimiento
y manipulacion. La tradicional desconfianza e inseguri-
dad Flel pueblo chino va acompafada por una ley civil
relativamente poco elaborada. Ante la amenaza de los
extranos se busca el amparo y seguridad de la familia y
de las redes sociales que protegen los propios intereses.
Al efectuar cualquier transaccién social, se tienen en
cuenta los lazos personales particulares antes que consi-
deraciones legales de caracter universal.
~ La habilidad personal para hacer y mantener rela-
ciones sociales (hui zuoren o «saber comportarse social-
mente») es altamente valorada. Las guanxi 0 «conexio-
nes sfociales» son un factor importante evaluado por los
demas al juzgar el estatus social de una persona. Son el
resultado del funcionamiento de una sociedad orientada
a las. relaciones y jerarquicamente muy estructurada.
Requieren una determinada etiqueta y ceremonia muy
elaborada. Se basan en los valores de reciprocidad y
obligacion, materializados en la dindmica del favor, deu-
d_a y devolucion. Delimitan el ambito de la obligacién S0-
cial reduciéndolo al mundo «conocidoy. Son particularis-
tas y abarcan tanto los vinculos entre iguales como
entre desiguales. Guanxi es equivalente a poder, a capa-
cida}d e influencia. Cuantas més se tenga, mas grande
sera ell prestigio personal y mejor situado se estara en
cualquier negociacion o transaccion social.

Para tener guanxi con alguien es necesario primero
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poseer algo en comun, una comun identidad, que puede
ser adscrita o fruto de una experiencia compartida. La
tienen, por ejemplo, los companeros de clase, de armas,
de trabajo, o los que procedentes de un mismo lugar se
encuentran juntos fuera de sus pueblos. La amistad es
una base mas de guanxi, pero también lo es el vinculo
entre el maestro y sus alumnos o incluso entre el jefe
y sus empleados. A nivel institucional, se puede decir
que se da esta relacion entre organismos, departamen-
tos, ete., que alguna vez hayan colaborado entre si para
un beneficio mutuo; a nivel economico, se prefiere hacer
negocios con quien se tiene guanxi, porque asi se intro-
duce un margen de confianza y seguridad ante la ausen-
cia de normas reguladoras fiables. La fuerte personali-
zacion del ambito social, politico, institucional y
economico es una caracteristica de la cultura china.

Por supuesto, el foco primario de identidad es la fa-
milia y las relaciones de parentesco. Si a la esfera de las
relaciones familiares se suma el ambito de las guanxi, se
obtiene como resultado el «mundo de lo conocido», don-
de reinan los sentimientos de confianza, lealtad, respeto
mutuo, seguridad y proteccion, frente a lo ajeno, lo ex-
trano, los otros, que constituyen una terra incognita
siempre amenazante. La conducta apropiada hacia el
waidiren («persona de un lugar que esta fuera», foraste-
ro) es un trato excesivamente formal, frialdad e indife-
rencia. La desconfianza que provoca su presencia y el no
tener que dar cuentas ante nadie conduce, con frecuen-
cia, al engano. Las dificultades para inculcar en China
un espiritu civico ptblico son muy grandes, pues sélo se
tiene la obligacion de respetar a quien se conoce.

Con los conocidos el trato es mas comodo y relaja-
do, y se tienen guias de accion mas concretas. Dentro de
la familia las posiciones y obligaciones de cada miembro
estan rigidamente estructuradas y definidas; fuera de
ellas hay un margen de negociacion y flexibilidad. Exis-
ten diversas estrategias para acercarse a los otros, para
hacerlos mas «familiares», con la finalidad de construir
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un sentido de obligacion. Nada mejor que tratarlos como
si fueran miembros de la propia «familia», utilizando
términos de parentesco para dirigirse a ellos. Los ami-
gos se llaman unos a otros hermanos, y también a veces
se dan este trato los companeros de trabajo; los maes-
tros llaman hijos a sus alumnos y los alumnos tratan
como padres a sus maestros; los ninos llaman abuelo/a
a los ancianos y tio/a a los amigos/as y companeros/as
de sus padres. Se llega incluso a sellar una relacion me-
diante la creacion de un parentesco ritual, como los her-
manos/as, padre/hijo y madre/hija «jurados». Se suele
decir buyao jianwai («<no me trate como a un extrano»)
siempre que alguien quiere romper las estrictas formali-
dades que separan a los desconocidos.

Las relaciones se estrechan también introduciendo
un componente de afecto, de «corazén». Las personas
quieren que su vida social se caracterice por la huma-
nidad manifestada en las relaciones que envuelven un
«gusto por los sentimientos humanos» (renging wed.
Ser «humano» implica ser respetuoso, cuidar y ser fiel
a los lazos que nos unen a los demas, mostrarles ama-
bilidad y cortesia, intercambiar favores con ellos, ayu-
darlos en momentos de dificultad, compartir la rique-
za, etc. En definitiva, seguir la norma de «no hacer a
los demas lo que no quieras que te hagan a ti». Ese
«otro» significativo no es el mundo en general, sino
aquellas personas concretas con quienes tenemos algo
en comun.

Ante la carencia de guanxi, de identidad compartida,
se puede utilizar la figura del intermediario como puen-
te para establecer una nueva relacion. Poner al servicio
de los conocidos las propias relaciones es una de las
obligaciones contraidas por medio de las guanxi. Ejercer
de intermediario se puede considerar un favor que crea
una deuda y al mismo tiempo puede ser objeto de nego-
ciacion. Los conflictos se resuelven con su intervencion.
Se invoca a los hombres de respeto dentro de la comuni-
dad cuyas palabras deben ser oidas; su misién no es
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tanto dictar sentencia como lograr un espiritu de con-
cordia entre los litigantes apelando a su moralidad.

El intermediario es muy importante en el matrimo-
nio: él pone en contacto a dos familias para que se unan
mediante la alianza de sus hijos. Su mediacién sera re-
compensada, y el personaje ocupara un lugar de honor
en el banquete de bodas. El moderno Estado socialista,
en su intento de acabar con los matrimonios «concerta-
dos», se ha convertido en el intermediario oficial para
asuntos matrimoniales. La no existencia de la institu-
cion del noviazgo en la sociedad china y la estricta sepa-
racion de sexos a partir de la adolescencia hace necesa-
rio el uso de nuevos instrumentos para que los jovenes
se conozcan sin recurrir a los tradicionales intermedia-
rios: asi, por ejemplo, el Partido organiza bailes y abre
agencias matrimoniales.

La guanxi no es simplemente una identidad compar-
tida; su verdadero significado aparece cuando se la utili-
za, en la practica. Por medio de las guanxi se puede con-
seguir todo tipo de cosas: bienes escasos, trabajo,
favores, apoyos politicos, prestigio. Un individuo con
pocas guanxi sera pobre econdmica y socialmente, y
aquel cuya red sea mas extensa e incluya a mas perso-
nas influyentes sera quien disfrute de un mayor poder
social, a menudo acompanado por poder econdmico.
Para tener muchas guanxi hace falta una inversion de
tiempo y dinero para incrementar la interaccion social a
través de visitas, banquetes, regalos y favores. Esto pro-
duce una corriente constante de endeudamiento, grati-
tud v obligacion. Aquellos que tienen mayores guanxi es-
tan continuamente sometidos a la presion social de sus
allegados para que redistribuyan una parte de su «rique-
za» e influencia, algo a lo cual se sienten moralmente
obligados para seguir manteniendo una posicion y
estatus social que serian cuestionados si tratasen de
eludir sus obligaciones.

La guanxi es algo que se debe alimentar. Un medio
tradicional de fortalecerla es la participacion comun en
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banquetes. Comer, beber y fumar juntos es un acto so-
cial de primera importancia que reafirma las relaciones
sociales. Comer la comida de otro «ablanda la bocan,
obliga a no hablar mal de él y a no negarse a las peticio-
nes de ayuda que haga. El banquete es un ritual muy
elaborado. En la mesa existe un lugar de privilegio que
ocupara el invitado. Sélo después de que él haya comen-
zado a comer comeran los demas. Se sirve mucha mas
comida de la que se puede comer. El hecho de que sobre
comida expresa la generosidad del anfitrién, quien siem-
pre dira que habia muy poca y estaba muy mala, una ex-
presion de modestia que sera bien recibida por los co-
mensales. Durante el banquete se haran numerosos
brindis, en los cuales todos estan obligados a beber y
responder en reciprocidad.

Los regalos son otra estrategia de unién. Hay rega-
los que se hacen como una clara inversion, anticipando
su devolucion; otros se deben hacer por la prescripcion
de la misma ceremonia del intercambio social. En el pri-
mer grupo se encuentran, entre otros, los regalos que se
dan a los funcionarios para que concedan sus vistos bue-
nos. En Hong-Kong consiste en una cantidad de dinero
ofrecida como muestra de agradecimiento que se deno-
mina «dinero para tomar el té». En la Repiblica Popular
el regalo mas corriente es yan jiu («tabaco y vino»), pa-
labra homofona de «investigar», respuesta habitual del
burdcrata a quien va dirigida una solicitud.

Respecto a los regalos prescritos, podemos sefialar
los hongbao o «sobres rojos». Se espera de todo invita-
do a una boda, funeral, bautizo, cumpleafios, etc., que
de al anfitrion un sobre rojo en cuyo interior hay dinero.
El regalo incorpora una parte de la persona que lo da,
es un modo de compartir la propia «riqueza» y encade-
nar a quien lo recibe con la obligacion de la reciproci-
dad.

El intercambio de favores también cimenta las rela-
ciones personales. Hacer un favor a alguien y ayudarle
en caso de necesidad da origen a una deuda que se debe
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pagar no solo con agradecimiento, sino con su Qe.volu-
cion. Si alguien hace un favor que no ha &ndp solicitado
es para demostrar su poder, sugiriendo la idea de que
mantener la guanxi con él en particular puede ser bene-
ficioso en un futuro. Se ayuda porque se espera una res-
puesta, el retorno de mas de lo que se dio, aunque el
plazo temporal sea difuso. El calculo exacto ‘de} valor de
los favores es muy dificil de precisar, pero siempre exis-
te un registro que a la larga debe mantener un balance
equilibrado. _

Banquetes, regalos y favores son estrategias de la
microfisica del poder, un arma de los débiles para com-
pensar su situacion relativamente desfavpqumda en la
sociedad. Quien da pasa a ocupar una posicion de supe-
rioridad simbolica frente a quien recibe, indgpendlep-
temente de sus respectivas posiciones en la jerarquia
social. Quien acepta un banquete, regalo o favor «reco-
noce» a quien lo hace y se convierte en su deudor, que-
da al servicio del otro, a su disposicion, y no le resultara
facil negarse ante sus peticiones. :

La obligacién de devolver dentro de las guanxi, aun-
que es ineludible, también es negociable. Si quien pide
es de un estatus superior o alguien con muchas e impor-
tantes guanxi, es mas facil que vea satisfecha su deman-
da. Si la posible deuda se considera que va a ser muy
grande y dificil de pagar, existe la posibilidad de negar-
se a la demanda postergando la respuesta, lo cual es un
modo de negativa. En el caso de que se insista, se deben
ofrecer numerosas disculpas, apelando a factores exter-
nos que estan mas alla del propio control, y sugerir me-
dios alternativos. De cualquier modo no es facﬂ‘ sus-
traerse a las obligaciones, existe una gran presion y
control social para responder en reciprocidad,‘ especial-
mente sobre los que ocupan el estatus social_ mas alto.

La guanxi interactia con la «cara» (mianzi). De al-
guien con un estatus social alto, riqueza, poder, presti-
gio, reputacién de buena conducta mora_l y habilidad
para establecer relaciones con personas influyentes se
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dice que «tiene cara». Si una persona no se comporta de
acuerdo a las expectativas puestas en él por su grupo
socigl de referencia, entonces «perdera su cara», vera
erosionada su imagen. La «cara» es un mecanismo que
constrine la accion de aquellos que tienen guanxi entre
si, les obliga a respetar las normas del intercambio y de
la_reciprocidad, a ayudar y a devolver. Cuanto mas am-
plia sea la red de guanxi, incluyendo a personas podero-
sas, influyentes, que detenten recursos, y mayor la

«cara» de un individuo, mds garantias existen de que su
ayuda sera efectiva. Al mismo tiempo la eficacia, fiabili-
dad y capacidad de accion redunda en el crecimiento de
la «cara» y el fortalecimiento de la posicion dentro de la
red.

La «cara» es un objeto de lucha social en el sentido
de fin deseado que todos aspiran a lograr y valoran en
los demas. La «cara» debe ser protegida si se quiere
mantener el lugar que uno ocupa en la sociedad. Se es
muy sepsible a la «cara», todos desean tener mas que
sus vecinos, hay que disputarla y demostrar continua-
mente que se merece. «Querer cara» consiste en proyec-
tar la propia imagen y manejar esa impresién en los
otros para que aparezca de modo favorable. La actividad
del intermediario proporciona «cara», igual que aceptar
una invitacion da «cara» al anfitrién, es una sefal de
respeto a su posicion, de que merece confianza. Negarse
a las peticiones de ayuda puede interpretarse como un
asunto de «cara» y danar las relaciones y la misma ar-
monia social.

o) La guanxiy la «cara» son capital simbélico. Su pose-
sion y alcance tienen muchas repercusiones sociales, po-
liticas y econdmicas. La vida social es un continuo juego
de las guanxiy del «trabajo de cara», es decir, un inten-
to de mantener y mejorar el estatus social y econémico
de f:a’da uno. La lucha por el poder y el prestigio social
esta intimamente relacionada con ellas. Sobre su base
se construyen las alianzas politicas, las asociaciones de
cualquier tipo, el patronazgo y el nepotismo.
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Las guanxi impregnan toda la vida politica china,
desde el nivel mas alto al mas bajo. Dentro del Partido
existen ejemplos de grupos de poder creados sobre la
base de guanxi como la famosa «banda de los cuatroy,
cuyos miembros provenian todos de Shanghai. En el ni-
vel local los mas poderosos y quienes detentan la autori-
dad suelen ser aquellos que tienen unas redes de guanxi
mas amplias. El ambito politico chino tiene una gran
proporcion de practicas informales y oficiosas, los vincu-
los personales de lealtad son mas importantes que los
mismos cargos y se dedica mucho tiempo y esfuerzo a
su creacion y mantenimiento por medio del intercambio
de banquetes, regalos y favores: dachi dahe, «orgias de
comer y beber».

Las asociaciones voluntarias institucionalizan las re-
des de guanxi. Su estructura interna es un fiel reflejo de
la posicion relativa de poder e influencia de cada perso-
na. En el ambito economico las redes sociales son fun-
damentales, priman unas buenas relaciones sobre mayo-
res beneficios. El mejor contrato es un apreton de
manos tras un copioso banquete. La palabra de alguien
en quien se confia porque se tiene guanxi con €l es mas
vinculante que una firma sobre un papel.

Por 1ltimo, las guanxi dan lugar a los fenomenos del
nepotismo y el favoritismo, lo que no es rechazado so-
cialmente, sino todo lo contrario. Es una obligacion ayu-
dar y favorecer a quien se conoce, tratarlo con «humani-
dad» y afecto, ser amable y respetuoso, sensible ante
sus desgracias y no negarse al intercambio de regalos
y favores. El patronazgo también esta impregnado de
«humanidady». Los empleados son leales y el patron los
trata con consideracion, se preocupa por ellos y sus
familias, acepta sus invitaciones, etc. Mientras todos
cumplan con sus obligaciones y se comporten de acuer-
do a sus posiciones sociales, la armonia desterrara al
conflicto.

El funcionamiento de las guanxi puede llegar facil-
mente a ser confundido con la corrupcion, el soborno y
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el trafico de influencias. Lo informal e indirecto de su
uso se refleja en la expresion «kai houmen» o «abrir la
puerta de atras», frase que se dice cuando se activan.
Dado que los codigos culturales son variables, practicas
que a nosotros nos pueden parecer censurables moral-
mente en otros lugares en cambio serian criticadas si no
se produjeran. En China todo aquel que detente algun ti-
po de poder o riqueza y no ayude o favorezea a sus
«allegados» sera criticado por su falta de corazon y sen-
timientos humanos. Por otra parte, quien desee lograr
algo fuera de su alcance inmediato lo primero que hara
sera poner en marcha sus quanxi.

Las practicas del intercambio social en China no son
tan diferentes a las de Occidente. Aqui también se da
importancia a las formas, se utilizan las guanxi, los ca-
minos indirectos, los intermediarios, y existe una rica
vida politica en la sombra. La diferencia se encuentra en
el grado y el acento. En Occidente se trata de estrate-
gias utilizadas a la par con otras; en China son las 1ni-
cas, o mejor, las estrategias preferentes. Se camina dan-
do rodeos, se entra por la puerta de atras. El lenguaje
del silencio, del vacio, de la metéfora, de la insinuacion,
de lo sutil, del eufemismo, de la obligacién y reciproci-
dad, es el lenguaje cotidiano, y quien mejor lo hable mas
poder y riqueza detentara.

J. B. A.

Voces y silencios
de la intelectualidad china

Taciana Fisac Badell

a intelectualidad china ha mantenido a lo largo de la
thstoria una peculiar y cambiante relacion con el po-
der. En tiempos imperiales, a lo largo de muchos siglos,
los hombres de letras chinos fueron burécratas al ser-
vicio de la administracion estatal, que obtenian su po-
sicién a través de examenes, tras anos de estudio y
esfuerzo econémico. El prestigio de su rango como le-
trados los convertia también en conciencia moral de la
sociedad. Durante los ultimos anos del siglo XiX y espe-
cialmente a inicios del xx, se dio paso a un tipo de inte-
lectual distinto cuya preocupacion no se centraba en ob-
tener una posicion estable dentro de la burocracia del
Estado sino en contribuir a la lucha por una sociedad
mas justa e igualitaria. A las mujeres se les permitio en-
tonces incorporarse a este grupo social que paso a deno-
minarse en la lengua china con el término de zhishi fen-
zi, cuyo significado literal comprende, respectivamente,
los conceptos de conocimiento o saber y de miembro.
Un concepto de intelectual mas amplio, por tanto, que
en sus habituales acepciones occidentales.

Los importantes cambios politicos y sociales ocurri-
dos en la primera mitad de nuestro siglo, que desembo-



